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Voorwoord

We zijn nu al weer ruim over 

de helft van het jaar 2009 en 

tot nu toe draait het jaar zoals 

we verwacht hadden. Ondanks 

de wereldwijde financiële cri-

sis gebeurt er genoeg in ons 

marktsegment. Vooral vanwege 

de sterke positie van de super-

marktbranche ten opzichte van de 

verpakkingsbedrijven, is er in ons 

marktsegment de laatste jaren al 

genoeg gesaneerd. Er is dus een 

relatief hoog aantal goed functio-

nerende bedrijven die nu dus juist 

mogelijkheden tot investeren zien. 

Voor hen zijn de condities gunstig. 

Een goed ondernemer laat zich 

dat niet ontnemen en hij of zij zal 

dan ook proberen de positie op 

de markt te verbeteren. De tradi-

tionele vervangingsmarkt wordt 

daarbij meer naar de achtergrond 

gedrukt.

Als Manter zijn we dan ook 

juist nu bezig om voor de ver-

dere automatisering aanvullende 

innovatieve machines te ontwik-

kelen. Zo zullen dit jaar onder 

andere een Ultrasoon sluitkop, de 

Presenter, nieuwe uitvoeringen 

van de Netmachine van de rol en 

een uitbreiding van de Ompakkers 

(Balers), hun weg naar de markt 

vinden. Manter verwacht daarmee 

de positie op de markt verder te 

verstevigen en zelfs uit te breiden.

Herman Wehkamp en Peter 

Lenferink

Jaap Kodde is al klant van Manter sinds 

1996. In 1991 heeft hij zijn akkerbouw-

bedrijf namelijk uitgebreid met een 

aardappelhandelstak. Hij koos er bij 

die stap direct voor, om zich met zijn 

aardappelhandel positief in de markt 

te onderscheiden. Dit door het exclu-

sief leveren van kwaliteitsaardappelen. 

Aangezien Kodde kwaliteit hoog in 

het vaandel heeft staan, ging hij ook 

op zoek naar machines met kwaliteit. 

En zo kwam hij bij Manter terecht. De 

eerste aanschaf was de Manter 10000 

weger. Na tien jaar trouwe en pro-

bleemloze dienst is deze machine in 

2006 vervangen door een modernere 

versie, de Manter 12.000 XL. Vooral 

de hogere capaciteit is de reden dat 

Kodde de machine heeft ingeruild. 

Nu hij deze snelle weger heeft, kan 

hij zijn bedrijfsactiviteiten nog beter 

uitvoeren. Een aantal jaren geleden 

heeft Kodde zijn activiteiten namelijk 

verbreed. Hij levert zijn aardappelen 

Het creatief meedenken 
en de snelle service 
passen me goed
Jaap Kodde, eigenaar van het aardappelhandelshuis Flevostar uit 

Dronten, is al sinds het eerste uur klant van Manter. Hij is vooral 

gecharmeerd van het creatieve meedenken en de snelle service, “die 

passen me goed”. Zelfs zo goed, dat Manter veel machines bij Kodde 

uittest voordat ze de praktijk in gaan.
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niet alleen meer af in Nederland, maar 

ze gaan nu ook de grens over. Zijn doel 

daarbij is een dienstverlenende organi-

satie te zijn die snel en goed op afroep 

kan inpakken. Vandaar de behoefte 

aan een snelle Manter 12.000 XL. Deze 

machine verpakt zakken tot en met 25 

kilogram in een handomdraai. Naast de 

12.000 XL heeft Kodde ook de Manter 

RSB-M in gebruik. Met deze volautoma-

tische zakkenvuller kan hij zijn kwali-

teitsaardappelen netjes en onbescha-

digd afleveren. 

Manter Baler uitgetest

“Ik ben geen snelle koper. Ik moet 

er een goed gevoel bij hebben”, zo 

omschrijft Kodde zijn handelswijze bij 

de aankoop van machines. Dat goede 

gevoel heeft hij bij Manter al snel 

gevonden. “Het creatieve meedenken 

en de snelle service passen me goed.” 

Zelfs zo goed dat Manter vandaag de 

dag veel machines bij Kodde komt tes-

ten alvorens ze de praktijk in gaan. Een 

voorbeeld van een machine die Kodde 

momenteel uittest is de Manter Baler. 

Hierbij wil hij het logistieke proces zo 

inrichten, dat een man alle handelin-

gen van het verpakken en in omzakken 

doen, kan uitvoeren. Momenteel test 

Flevostar het automatisch verwerken 

van 2,5 en 5 kilozakken met de Manter 

Baler uit. Hierbij verpakt de Manter 

Baler-machine 4 zakken van 5 kilo-

gram of 8 zakken van 2,5 kilogram in 

een omzak. Kodde ziet vooral in de 

export kansen om met deze machine 

meer klanten te bedienen. Samen met 

Manter is hij bezig deze techniek ver-

der te verfijnen. “In alle exportmarkten 

zie ik dat klanten meer eisen gaan 

stellen aan consumptieaardappelen. 

Door keurig geteelde aardappelen ook 

netjes te wegen en te verpakken, groeit 

onze klantenkring gestaag”, vertelt de 

enthousiaste aardappelhandelaar in 

zijn bedrijf te Dronten. •

Kodde kan op zijn bedrijf aardappelen 

zowel enkel borstelen als geborsteld en 

gewassen afleveren. Deze flexibiliteit 

geeft Kodde meer verkoopkansen in de 

wereld van de export. “We kunnen daar-

door moeiteloos 400 tot 500 ton aardap-

pelen per week verpakken.” Die flexibele 

kwaliteitshandel van Flevostar begon 

nu zeventien jaar geleden met eigen 

geteelde Bildtstars. Inmiddels is de han-

del uitgegroeid tot de levering van een 

scala aan bekende tafelaardappelras-

sen, waaronder het eigen ras de Willem 

van Oranje. De omzet in tonnen van de 

Hollandse onderneming is daarmee de 

laatste jaren flink gegroeid. Momenteel 

verhandelt Kodde jaarlijks een 20.000 

ton consumptieaardappelen. •

Flexibiliteit geeft meer verkoopkansen



   

Manter RSB-M, verpakker voor 
netzakken van de rol, duizendpoot

Gezien de alsmaar doorgaande ontwik-

keling in de wegers van Manter, gingen 

de netmachines uit de pas lopen. Qua 

snelheid draaien deze machines nog met 

een snelheid van 14 tot 15 zakken per 

minuut, uitgaande van een 25 kg zak. 

Aangezien ook bij de palletizers de snel-

heid omhoog is gegaan, vond Manter de 

tijd rijp om een netmachine te ontwikke-

len waarbij de snelheid wezenlijk hoger 

is. Om dit te bereiken is de machine 

met een ander en sneller type naaima-

chine uitgevoerd en hebben de nieuwe 

aandrijvingen tevens een snelheidsaan-

passing gekregen.  Eventueel kan het 

transport ondersteund worden door 

meedraaiende banden aan de zijkant van 

de gevulde zak. Nieuwe software zorgt 

ervoor dat het geheel scherp op elkaar 

wordt afgesteld, zodat het geheel opti-

maal draait. Snelheden van 20 zakken per 

minuut zijn nu mogelijk.

Als meest ingrijpende aanpassing in 

de Manter RSB-M heeft Manter nu een 

open/dicht vulopening ontwikkeld. 

Deze nieuwe open/dicht vulopening 

werd nodig, mede gezien de toenemen-

de vraag naar dit type netverpakking 

op de Amerikaanse uienmarkt. Door de 

speciale vorm van het verpakkingsma-

teriaal, is de vaste vulopening in haar 

afmetingen zo beperkt mogelijk geble-

ven. Vanwege deze afmetingen moet 

de zak langzamer gevuld worden, om 

bij grote producten geen verstopping 

All-in weighing- and packaging solutions

De door Manter lang geproduceerde en veel verkochte RSB-M, verpakkings-

machine voor netzakken van de rol, is nu in verschillende variaties leverbaar. 

Deze gehele netmachine is door Manter uitvoerig op haar functies beoor-

deeld. Als gevolg daarvan zijn er twee uitvoeringsopties bij gekomen. Een 

optie voor versnelling en een optie voor een open/dicht vulopening. 

te veroorzaken. Door nu de vulopening 

pas te openen als de nieuwe zak in posi-

tie is, kan het gat veel groter gemaakt 

worden. Manter maakt daarbij gebruik 

van eenzelfde techniek als bij de PE 

foliemachine, namelijk de kunststof 

buigstroken. Deze kunststof buigstroken 

zijn tijdens het transport gestrekt, waar-

door het net zonder enige weerstand 

kan passeren. Pas als de zak in positie 

is, opent de vulopening, en vormen de 

buigstroken een bijna ronde vulope-

ning. Door deze bijna ronde vorm, wordt 

de vulopening met meer dan 20 procent 

in oppervlakte vergroot ten opzichte 

van de andere modellen vulopeningen 

in de markt. Vooral grote producten 

komen daardoor gemakkelijker en dus 

sneller in de zak. De continuïteit, en dus 

ook de snelheid, nemen hierdoor sterk 

toe. De eerste series van dit type zijn 

ondertussen succesvol in gebruik geno-

men. •
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Een van Manters’ grootste afzetmarkten 

is de Verenigde Staten. Daar is Volm 

Company al vanaf het begin van onze 

onderneming importeur en dealer. 

Het bedrijf verkoopt de machines van 

Manter hier onder de naam VolmPack. 

Scott Erickson is vice president van Volm 

Companies en tevens general manager 

van VolmPack equipment. Het hoofdkan-

toor van deze divisie zit in Antigo in de 

staat Wisconsin. Scott werkt al meer dan 

28 jaar in de agrarische-industrie. In het 

begin als producent en later als leveran-

cier aan boeren en verpakkers. Door deze 

ervaringen kan Scott zich goed inleven 

in de vragen en wensen van de klant en 

deze van een advies op maat voorzien. 

“Volm Company bestaat al meer dan 

vijftig jaar”, vertelt Scott. “Het was Gerald 

Volm die in de jaren ’50 begon met de 

verkoop van groenten en fruit en daar-

naast ook machineonderdelen verkocht. 

In 1954 ontdekte Gerald een toene-

mende vraag bij de boeren naar verpak-

kingen voor hun aardappelen. Gerald 

probeerde aan die vraag te voldoen en 

richtte de Volm Bag Company op. Zijn 

onderneming begon dus met zowel het 

ontwerpen als produceren van aardap-

pelverpakkingen. Dit was zo’n succes-

volle business, dat ons bedrijf in de loop 

van de jaren sterk groeide.”

“Het meest verkochte systeem bij ons 

in de VS is de Manter 12.000 met dub-

bele Wicketbaggers. Dit is een verpak-

kingsmachine voor enkele foliezakken 

van de wicket. Grote klanten als Green 

Giant, Dole Citrus en Sunkist gebruiken 

Manter/Volm-machines voor het wegen 

en verpakken van hoofdzakelijk aardap-

pelen, uien en citrusvruchten. Door de 

jaren heen is Volm groot geworden en 

is marktleider in de VS voor de verkoop 

van machines voor de groente en fruit 

industrie.” •

Betere en snellere service met nieuwe bussen 
Manter heeft onlangs twee splinter-

nieuwe servicebussen aangeschaft. Het 

gaat om volledig uitgeruste bedrijfswa-

gens voorzien van de meest moderne 

gereedschappen. Hiermee kunnen onze 

buitendienstmonteurs Albert Aarts en 

Matthijs van de Merbel onze klanten nu 

nog beter en sneller van dienst zijn dan 

voorheen. Met deze investering laat 

Manter zien dat het ook op het gebied 

van service met de tijd meegaat en 

daarmee zelf ook voldoet aan de wen-

sen van haar klanten. •

Volm Bag Company Manter-dealer in de USA  


